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se realizuju u posljednje tri godine, sa rokovima izvodenja radova, ukljucujuci vrijednost, vrijeme i 
lokaciju izvodenja, uz dostavljanje potvrde o izvrsenim poslovima i nacinu na koji su isti obavljeni od 
strane poslovnih partnera ponudaca. 

U proceduru bodovanja ulaze reference potvrdene od strane Tenderske komisije. 
Ponudac koji ne dokaze iii ne dostavi reference dobija O bodova. 
Ponudac sa najvecim brojem potvrdenih referenci dobija maksimalni broj bodova, dok ostali 
ponudaci dobijaju proporcionalno manji broj bodova u skladu sa navedenom formulom. 

Finansijski aspekt 

Ponudaci dostavljaju podatke: prosjecni bruto prihod ponudaca u posljednje tri godine i 
prosjecni profit ponudaca u posljednje tri godine 

Za ponudace koji su registrovani u periodu kracem od posljednje tri godine, prosjek se 
odreduje po broju godina poslovanja, s tim da je jedna godina poslovanja obavezni minimum. 

Kvalitet poslovnog plana i efekti na zaposljavanje i ekonomski razvoj 

Ponudac je duzan da u skladu sa parametrima iz Koncesionog akta opise poslovni plan za 
realizaciju koncesije i efekte realizacije koncesije na zaposljavanje i ekonomski razvoj. 
Poslovni plan treba da sadrzi planirana investiciona ulaganja za realizaciju koncesije (ulaganja u 
nabavku opreme i mehanizacije, u izgradnju infrastrukturnih objekata i u izradu projektne i ostale 
tehnicke dokumentacije, ulaganja u procese pripreme mineralnih sirovina, procese primarne 
prerade, primarni agregati itd .. ), zaposljavanje radne snage u procesu eksploatacije, pripreme i 
primarne prerade, plasman proizvoda na trziste, eventualna valorizacija mineralne sirovine putem 
prerade, itd. 
Najveci broj bodova po ovom kriterijumu ce se dati ponudacu koji predstavi poslovni plan, zasnovan 
na pretpostavkama dugorocno odrzivog poslovanja, koji je najubjedljivije i najrealnije uskladen sa 
parametrima datim u Koncesionom aktu. 
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